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개요

진입포인트

Biz Model

예상효과

<서비스

현직에서 직업전환 하고 싶은자 나 퇴직후를 대비 직업을
찾는자에게 책상교육이 아닌 실무에서 직접 체험할 수 있는
교육서비스 제공

교육대상자
- 첫째유형 : 자기 직업이 아니라는 것을 파악

à 다른 형태를 찾던가, 현직에 더 충실하게 됨
- 둘째유형 : 전환직업에 대한 확신을 가짐

à 부족한점 보완점을 찾음, 더욱 충실한 준비가 됨

2일(주말)
3일(월차)
5일(일주일)
10일(하계휴가)
10일이상(실업자)

사교육
13조

영어교육
4조

기업/취업교육
3조

직업전환
체험교육

1조 예상

교육대상자

교육주관자

현장교육자
(현직작업장, 회사,…)

1일 10만원
- 현장교육자 : 5만원

신규예상시장

교육프로그램개발
현장교육 수집 및 계약
현장교육자 교육

1.체험교육
짧은시간에 체험가능한 업무
투입(신입교육이 아님)
2.프로세스교육
3.경험교육

•현장교육자도 여유시간을 활용
하여 부수입이 발생하니
Win Win 임

신규 시장이기에 선점 업체가 유리할 것으로 예상
현장교육장에 대한 DB 수집 및 교육, 설득이 관건

예상 발생 시장 5%이면 연간 40억 수익 가능



Needs

정년퇴임이 짧아지고 있음

현실적으로 40세 전후로 새로운 직업직종을 찾음

평생 가능한 직업을 갖고 싶어함

앞으로평균연령 100세를대비

생각은있지만현실적으로쉽게전환하지못함, 두려움때문

자격증등강의실교육만으론전환을쉽게결정하지못함

전환직업에대한현실적인경험이필요

직업전환문제는모든직장인의관심사



대상 연령
30대 ~ 50대
평균교육기간 5일, 50만원

연령 인구 전환고려 교육참여 예상치 교육비 예상시장규모
30대 8,000,000 30% 5% 120,000 500,000 60,000,000,000 
40대 8,000,000 50% 15% 600,000 500,000 300,000,000,000 

50대 5,000,000 70% 25% 875,000 500,000 437,500,000,000 
합계 1,595,000 797,500,000,000 

년간 8000 억 시장

국내 연간 사교육비 시장 :약 13조 6천억 원
영어 교육 시장 : 연간 4조원
기업교육 시장 :연간 3조원

수치 산출 가정치

예상 발생 시장규모



노바에서의 의미 와 방법

용역

Novapexmobile

Turning Point

Novapexmobile

Turning Point

회계

단말사업부

지체개발

교육사업부

단말 사업체

교육 사업체

회계

회계

<조직내 사업부 형태> <사업체 형태 자사분리>

새로운 돌파구(수익모델)를 찾는 한 방법 : 단말외에서 찾음

수익구조 다변화의 시발점 : 
자사 분리등…, 사업부형태 포트폴리오 구성

현실성 있는 신규 사업 진출 (진입장벽이 낮음)



터닝포인트 개요

노바펙스
(교육주관)

현장 업체
(교육장소)

교육생

교육프로그램개발
현장교육 수집 및 계약
현장교육자 교육

1.체험교육
짧은시간에 체험가능한 업무투입
(신입교육이 아님)

2.프로세스교육
3.경험교육

수강료
100

교육비
50

교육생이 전환하고자 하는 직종 현장업체에 가서 직접 체험하는 교육서비스



체험 교육 효과

교육대상자

- 첫째유형 : 자기 직업이 아니라는 것을 파악
à 다른 형태를 찾던가, 현직에 더 충실하게 됨

- 둘째유형 : 전환직업에 대한 확신을 가짐
à 부족한점 보완점을 찾음, 더욱 충실한 준비가 됨

현장업체(교육업체)

- 본 수익외 부수익을 얻음



예상 진행 단계

1. 사업기획서초안

2. 가능 업종 DB 조사 및 샘플 업종 선정
- 샘플 교육 프로그램 기획 (식당업, 인테리어)
- 샘플 교육 프로그램 기반 업체 인터뷰 및 사전 조사, 호응도 조사

3. 샘플 업체 선정, 현장업체와 협의,계약서

4. 실제 체험
- 업종 선정 : 식당업, 인테리어, 목수… 선호도가 가장 높은 것중 두개
- 시간별 체험 분리 : 2일, 5일…
- 체험 후 장단점을 피드백 받아서, 실제 교육 프로그램에 반영

5. 대규모 업종 DB 구축
- 업종별 사업 가능한 업체를 발굴

6. 업종별 교육 프로그램 구축

7. 마케팅 계획 확정
- 홈페이지 구축 : 홈페이지 상에서 교육신청, 업체 등록 가능해야함

8.실제 교육생 모집 및 서비스 시작



관련 조직 구성 방법

Turning Point

교육프로그램기획업체발굴/교육생모집 마케팅

Turning Point

3업종1업종 마케팅2업종 4업종

업체발굴

교육프로그램기획

업체발굴

교육프로그램기획

업체발굴

교육프로그램기획

업체발굴

교육프로그램기획

홈페이지

오프라인

3명 2명 1+1명(디자인1명)

교육생모집 교육생모집 교육생모집 교육생모집 온라인마케팅



예상 사업비용

인건비

준비기간 1차진입 2차진입 1년합계
업무 1개월차 2개월차 3개월차 4개월차 5개월차 6개월차 7개월차 8개월차 9개월차 10개월차 11개월차 12개월차 합계

1 교육기획/교육생모집 신입 700,000 700,000 700,000 700,000 700,000 700,000 1,200,000 1,200,000 1,200,000 1,200,000 1,200,000 1,200,000 11,400,000 
2 업체발굴/교육생모집 경력 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 24,000,000 
3 마케팅/홈페이지디자인 신입 700,000 700,000 700,000 700,000 700,000 700,000 1,200,000 1,200,000 1,200,000 1,200,000 1,200,000 1,200,000 11,400,000 
4 교육기획 경력 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 12,000,000 
5 업체발굴/교육생모집 신입 700,000 700,000 700,000 700,000 700,000 700,000 4,200,000 
6 업체발굴/교육생모집 신입 700,000 700,000 700,000 700,000 700,000 700,000 4,200,000 
7 마케팅/교육생모집 경력 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 2,000,000 12,000,000 

합계 3,400,000 3,400,000 3,400,000 3,400,000 3,400,000 3,400,000 9,800,000 9,800,000 9,800,000 9,800,000 9,800,000 9,800,000 79,200,000 

마케팅비용
1개월차 2개월차 3개월차 4개월차 5개월차 6개월차 7개월차 8개월차 9개월차 10개월차 11개월차 12개월차 합계

1 홈페이지 제작 5,000,000 5,000,000 
2 웹광고 200,000 200,000 200,000 200,000 200,000 200,000 200,000 200,000 200,000 1,800,000 
3 기타비용 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000 900,000 

5,000,000 300,000 300,000 300,000 300,000 300,000 300,000 300,000 300,000 300,000 7,700,000 

사업비용 합계
1개월차 2개월차 3개월차 4개월차 5개월차 6개월차 7개월차 8개월차 9개월차 10개월차 11개월차 12개월차 합계

인건비+마케팅비용 3,400,000 3,400,000 8,400,000 3,700,000 3,700,000 3,700,000 
10,100,00

0 
10,100,00

0 
10,100,00

0 
10,100,000 10,100,000 10,100,000 86,900,000 

초기 업체 발굴 경력필요 à 추후 신입 2 추가하여 교육 가능
초기 마케팅은 홈페잊 위주 à 후에 광고마케팅으로 경력 필요

인건비 8천 + 마케팅 비용 1천 à 총 9천 소요

제반 비용 등 감안하면 년간 1억 이상 투자 될 것으로 예상



예상 수익

예상 교육생 및 매출
4개월차 5개월차 6개월차 7개월차 8개월차 9개월차 10개월차 11개월차 12개월차 합계

1 음식관련업 50 100 200 300 400 500 600 700 800 3,650 
2 가구관련업 10 20 30 40 50 60 70 80 90 450 
3 업종 3 5 10 20 50 50 50 50 50 50 335 
4 업종 4 5 10 20 30 100 30 30 30 30 285 
5 업종 5 3 10 20 30 30 100 30 30 30 283 
6 기타 3 10 20 30 30 30 100 30 30 283 

교육생 합계 76 160 310 480 660 770 880 920 1,030 5,286 
매출 합계 38,000,000 80,000,000 155,000,000 240,000,000 330,000,000 385,000,000 440,000,000 460,000,000 515,000,000 2,643,000,000 

1인당 평균 5일 교육 산정, 1일당 10만원 산출 à 1인당 50만원 기준

4개월차부터 매출 발생

초기에는 음식업 관련분야에 집중 될 것으로 예상 (퇴직후 90% 이상이 자영업으로 음식업을 선택)

7개월차부터는 제 3업종, 4업종 교육프로그램을 강화하여 교육생수 증가 (다양성)

교육생이 5000명이면 25억이 산출됨
예상 수치이지만, 상당히 가능성이 있어보임, 5000명이면 그리 큰 숫자는 아님



일정

1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월 9월 10월 11월 12월

업종 DB완료
교육 프로그램 기획
업체 발굴
마케팅 홈페이지 기획

초기 업체 선정 준비 교육
홈페이지 완료
전략업종 : 음식업

2차진입
전략업종
추가

교육생
모집
시작
1차진입

피드백
노하우 습득
신규 전략 업종 서칭



Examples

1일차

하루일과
따라다니기

목수업무
프로세스

2일차

직접해보기

목수경험담

3일차~10일차

오더 작업 마무리 전과정 체험

목수

11시 ~ 2시 : 점심업무, 체험

2시 ~ 5시 : 프로세스, 경험담, 비용, 어려운점…
가상체험

5시 ~ 2시 : 저녁 업무, 체험

설거지부터 시작? 아님

식당업


